A Junta de Andalucia

Plataforma de
E-commerce para
Productos Locales
como VInos y
Embutidos

Descripcion

Breve

Descubre la riqgueza de los productos locales con esta plataforma de comercio electronico que conecta a pequefos productores con consumidores
nacionales e internacionales. Ofrece una seleccion curada de vinos, embutidos y otros alimentos tradicionales de alta calidad, destacando la historia, el
origen y las certificaciones de cada producto. La plataforma busca potenciar la economia local, promover el comercio justo y posicionar la gastronomia
de la region en mercados globales.

Segmentos de
Q Clientes

\

Clientes principales: Consumidores nacionales e internacionales que valoran los productos artesanales y locales de alta calidad.
Clientes secundarios: Pequeinos productores que buscan aumentar su visibilidad y ventas mediante canales digitales.

g Socios
Clave

Estrategias: Asociaciones de
productores locales y caAmaras de
comercio interesadas en fomentar la
exportacion de productos de
Andalucia.

Tecnologia: Proveedores de
herramientas de e-commerce y
soluciones de pago seguras.

Comunitarios: Instituciones publicas
y privadas que promuevan el
desarrollo econémico local mediante
el comercio digital.

Logisticos: Empresas de transporte
especializadas en la gestion de
productos frescos y artesanales.

Estructura

?g Actividades
Clave

- Desarrollo y mantenimiento de la plataforma, garantizando
una experiencia de usuario fluida y segura.

- Estrategias de marketing digital para promocionar los
productos y captar clientes internacionales.

- Gestion de relaciones con productores para ampliar la oferta
de productos y asegurar su calidad.

- Organizacion de eventos promocionales y alianzas
estratégicas con el sector gastronomico.

Recursos
clave

Equipo humano: Desarrolladores web, especialistas en
marketing digital y gestores de relaciones con los productores.
Infraestructura tecnolégica: Plataforma de comercio electronico
con herramientas avanzadas para gestion de ventas y promocion.
Alianzas estratégicas: Cooperativas de productores locales,
certificadoras de calidad y empresas de logistica.
Financiamiento: Inversion inicial en desarrollo de la plataforma y
campanas de marketing para posicionarla en el mercado.

de Costes

Iniciales: Desarrollo de la plataforma, integracion de sistemas de pago y logistica, y creacion de

contenido promocional.

Recurrentes: Mantenimiento de la plataforma, campafas de marketing digital y soporte técnico.
Variables: Costos asociados a la incorporacion de nuevas funcionalidades y la expansion internacional.

@ Fuente
de Ingresos

J

Consejos para
Emprender

* Propuesta
de Valor

Diferenciacion: Facilita el acceso
directo a productos locales con
certificaciones de calidad y
sostenibilidad, combinando el
comercio electronico con marketing
digital especializado.

Impacto: Promocién de los productos
tradicionales de Andalucia, aumento
en las ventas de pequefios
productores y posicionamiento de la
region como destino gastronéomico de
referencia.

Valor aiadido: Experiencia
personalizada que conecta a los
consumidores con los productores
mediante historias, certificaciones y
servicios exclusivos como paquetes
personalizados y envios
internacionales.

|%—>’_| Relaciones
con Clientes
Modelo personalizado: Perfiles de productores personalizados, y

experiencias de compra adaptadas a las preferencias del cliente, como
recomendaciones segun historial de compras.

Asistencia continua: Atencion al cliente mediante chat en vivo y
soporte técnico para los productores que usan la plataforma.

Fidelizacion: Ofertas exclusivas para compradores recurrentes,
programas de suscripcion para productos destacados y puntos
acumulables para descuentos futuros.

Canales
@V

Digitales: Plataforma web para realizar compras y consultar

informacion de los productos, apoyada por campafas en redes

sociales y marketplaces especializados.

Colaborativos: Acuerdos con asociaciones de productores, restaurantes
y tiendas gourmet para aumentar el alcance de la plataforma.
Presenciales: Presencia en ferias y eventos gastronomicos para
promocionar los productos y atraer a nuevos consumidores.

- Comisiones por ventas realizadas en la plataforma.
- Servicios adicionales de marketing digital y posicionamiento de productos para productores locales.
- Ingresos por suscripciones premium que ofrecen beneficios como envios gratuitos y acceso anticipado a

nuevos productos.

\

Apuesta por la calidad: Destaca la autenticidad y las certificaciones de los productos en la plataforma para atraer a consumidores exigentes. Colabora con los productores locales: Trabaja estrechamente
con ellos para garantizar una oferta diversificada y de alta calidad que represente a Andalucia. Invierte en marketing digital: Utiliza estrategias en redes sociales y motores de blsqueda para captar clientes y
posicionar los productos en mercados internacionales. Fomenta la sostenibilidad: Promueve productos con certificaciones ecoldgicas y sostenibles para diferenciarte en un mercado global en crecimiento.
Planifica la expansion: Disefia un modelo que permita incluir productos de otras regiones y atraer a consumidores de mercados internacionales. Consejo clave: Rodéate de un equipo experto en tecnologia y
comercio digital para garantizar que la plataforma sea competitiva y atractiva para clientes y productores. Mensaje motivador: Si estas listo para conectar la riqgueza gastronémica de Cdrdoba con el mundo,
jeste es el momento de transformar el comercio local en una experiencia global y sostenible!




