
Plataforma Digital
para la Cadena de
Suministro en
Energías Renovables 

Socios
Clave

Estructura
de Costes

Descripción
Breve

Consejos para
Emprender

Segmentos de
Clientes 

Equipo humano: Desarrolladores de software, especialistas en
logística y expertos en energías renovables.
Herramientas tecnológicas: Plataformas de gestión logística,
sistemas de análisis de datos y conectividad IoT.
Conocimiento sectorial: Profunda experiencia en las
necesidades de la cadena de suministro del sector energético.
Red de socios: Colaboración Colaboración con asociaciones
industriales, cámaras de comercio y proveedores
tecnológicos.

Actividades
Clave

Propuesta
de Valor

Fuente
de Ingresos

Canales

Relaciones
con Clientes

Clientes principales: Instaladores, distribuidores y fabricantes de la industria de energía solar en toda Andalucía.. 
Clientes secundarios: Proveedores de materiales y empresas logísticas especializadas en energías renovables.

¿Cómo optimizar la cadena de suministro en el sector de energías renovables? Esta plataforma digital conecta a instaladores, distribuidores y fabricantes de energía solar,
facilitando la comunicación, gestión logística y colaboración en proyectos. Debido a su creciente infraestructura en energías renovables. La plataforma permite gestionar
inventarios, pedidos y trazabilidad en tiempo real, reduciendo costos operativos y mejorando la eficiencia de los proyectos de energía sostenible.

Estrategias: Asociaciones y cooperativas
agrícolas que proporcionen residuos
orgánicos y promuevan el uso de
fertilizantes naturales entre sus miembros. 

Tecnología: Proveedores de equipos de
compostaje y procesamiento de residuos. 

Comunitarios: Organismos
gubernamentales y ONGs interesados en
promover prácticas sostenibles en la
agricultura. 

Financieros: Instituciones públicas y
privadas que respalden proyectos de
economía circular y sostenibilidad. 

- Desarrollo y mantenimiento de la plataforma, incluyendo
funcionalidades avanzadas y personalización.
-  Integración de herramientas para la trazabilidad de materiales
y gestión logística en tiempo real.
- Promoción y captación de usuarios a través de campañas
digitales y eventos sectoriales.
- Capacitación y soporte técnico para usuarios empresariales.

Diferenciación: Gestión integral de la
cadena de suministro en tiempo real,
optimizada específicamente para el sector
de energías renovables

Impacto: Mejora en la eficiencia logística,
reducción de costos operativos y aumento
de la disponibilidad de recursos para
proyectos sostenibles

Valor añadido: Una solución tecnológica
que permite la trazabilidad de materiales,
la colaboración entre actores y la
optimización de procesos en un mercado
en crecimiento.

Modelo personalizado: Funcionalidades adaptadas a las
necesidades específicas de cada cliente, desde pequeñas empresas
hasta grandes distribuidores

Asistencia continua: Soporte técnico en tiempo real, actualizaciones
regulares y capacitación para usuarios.

Fidelización: Programas de membresías y descuentos en
funciones avanzadas para clientes frecuentes.

Digitales: Página web oficial, aplicación móvil y redes sociales
enfocadas en tecnología y energías renovables 
Colaborativos: Alianzas con asociaciones industriales y cámaras de
comercio especializadas en energía limpia.
Presenciales: Participación en ferias de tecnología y energía, eventos
del sector y talleres para empresas del sector energético.

Iniciales: Desarrollo de la plataforma, adquisición de tecnología y diseño de infraestructura digital.
Recurrentes: Mantenimiento de la plataforma, salarios del equipo técnico y campañas de promoción.
 Variables: Costos relacionados con personalización y soporte técnico para clientes empresariales.

Aprovecha los recursos locales: Establece alianzas con agricultores y cooperativas para asegurar un suministro continuo de residuos orgánicos, fomentando la economía circular y reduciendo el desperdicio en el
sector agrícola.
Fomenta la sostenibilidad:  Impulsa el uso de fertilizantes naturales como alternativa a los productos químicos, promoviendo su impacto positivo en la fertilidad del suelo y en la producción agrícola a largo plazo.
Invierte en tecnología: Implementa equipos y procesos avanzados de compostaje y producción que garanticen fertilizantes de alta calidad, optimizando su eficacia y reduciendo el impacto ambiental.
Crea alianzas estratégicas: Colabora con asociaciones agrícolas para capacitar a los productores sobre los beneficios de los fertilizantes ecológicos y ampliar la red de clientes interesados en prácticas sostenibles.
Consejo clave: Rodéate de un equipo técnico con experiencia en compostaje, sostenibilidad y gestión agrícola para asegurar la viabilidad del proyecto y la excelencia del producto final.
Mensaje motivador: Si buscas innovar en la agricultura con soluciones sostenibles y rentables, este es el momento de liderar el cambio hacia un futuro más ecológico y productivo.

- Suscripciones mensuales por acceso a la plataforma con funcionalidades básicas y premium.
- Comisiones por transacciones gestionadas a través de la plataforma entre proveedores y clientes.
- Servicios adicionales de consultoría en logística y optimización de la cadena de suministro.
 -Subvenciones y programas de apoyo a la digitalización y sostenibilidad del sector energético.

Recursos
Clave


