A Junta de Andalucia

Plataforma Digital
para la Cadena de
Suministro en
Energias Renovables

Descripcion

Breve

¢, Como optimizar la cadena de suministro en el sector de energias renovables? Esta plataforma digital conecta a instaladores, distribuidores y fabricantes de energia solar,
facilitando la comunicacion, gestion logistica y colaboracion en proyectos. Debido a su creciente infraestructura en energias renovables. La plataforma permite gestionar
inventarios, pedidos y trazabilidad en tiempo real, reduciendo costos operativos y mejorando la eficiencia de los proyectos de energia sostenible.
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Clientes principales: Instaladores, distribuidores y fabricantes de la industria de energia solar en toda Andalucia..
Clientes secundarios: Proveedores de materiales y empresas logisticas especializadas en energias renovables.

Actividades
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- Desarrollo y mantenimiento de la plataforma, incluyendo
funcionalidades avanzadas y personalizacion.

- Integracion de herramientas para la trazabilidad de materiales
y gestion logistica en tiempo real.

- Promocidn y captacion de usuarios a través de camparfas
digitales y eventos sectoriales.

- Capacitacion y soporte técnico para usuarios empresariales.

g Socios
Clave

Estrategias: Asociaciones y cooperativas
agricolas que proporcionen residuos
organicos y promuevan el uso de
fertilizantes naturales entre sus miembros.

Tecnologia: Proveedores de equipos de
compostaje y procesamiento de residuos.

Comunitarios: Organismos
gubernamentales y ONGs interesados en
promover practicas sostenibles en la
agricultura.

Recursos
Clave

Financieros: Instituciones publicas y
privadas que respalden proyectos de
economia circular y sostenibilidad.

Equipo humano: Desarrolladores de software, especialistas en
logistica y expertos en energias renovables.

Herramientas tecnolégicas: Plataformas de gestion logistica,
sistemas de analisis de datos y conectividad IoT.

Conocimiento sectorial: Profunda experiencia en las
necesidades de la cadena de suministro del sector energético.
Red de socios: Colaboraciéon Colaboracién con asociaciones
industriales, cAmaras de comercio y proveedores
tecnoldgicos.

Estructura

Iniciales: Desarrollo de la plataforma, adquisicion de tecnologia y disefio de infraestructura digital.
Recurrentes: Mantenimiento de la plataforma, salarios del equipo técnico y camparfas de promocion.
Variables: Costos relacionados con personalizacién y soporte técnico para clientes empresariales.
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Diferenciacién: Gestion integral de la
cadena de suministro en tiempo real,
optimizada especificamente para el sector
de energias renovables

de Valor

Impacto: Mejora en la eficiencia logistica,
reduccion de costos operativos y aumento
de la disponibilidad de recursos para
proyectos sostenibles

Valor afiadido: Una solucion tecnoldgica
gue permite la trazabilidad de materiales,
la colaboracién entre actores y la
optimizacion de procesos en un mercado
en crecimiento.

(%;J Relaciones

Modelo personalizado: Funcionalidades adaptadas a las

con Clientes

necesidades especificas de cada cliente, desde pequefias empresas

hasta grandes distribuidores

Asistencia continua: Soporte técnico en tiempo real, actualizaciones

regulares y capacitacién para usuarios.

« Fidelizacién: Programas de membresias y descuentos en
funciones avanzadas para clientes frecuentes.

Canales
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Digitales: Pagina web oficial, aplicacion movil y redes sociales
enfocadas en tecnologia y energias renovables

Colaborativos: Alianzas con asociaciones industriales y camaras de

comercio especializadas en energia limpia.

Presenciales: Participacion en ferias de tecnologia y energia, eventos

del sector y talleres para empresas del sector energético.

@ Fuente
de Ingresos

Consejos para
Emprender
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- Suscripciones mensuales por acceso a la plataforma con funcionalidades basicas y premium.

- Comisiones por transacciones gestionadas a través de la plataforma entre proveedores y clientes.
- Servicios adicionales de consultoria en logistica y optimizacién de la cadena de suministro.
-Subvenciones y programas de apoyo a la digitalizacion y sostenibilidad del sector energético.

Aprovecha los recursos locales: Establece alianzas con agricultores y cooperativas para asegurar un suministro continuo de residuos organicos, fomentando la economia circular y reduciendo el desperdicio en el

sector agricola.

Fomenta la sostenibilidad: Impulsa el uso de fertilizantes naturales como alternativa a los productos quimicos, promoviendo su impacto positivo en la fertilidad del suelo y en la produccién agricola a largo plazo.
Invierte en tecnologia: Implementa equipos y procesos avanzados de compostaje y produccion que garanticen fertilizantes de alta calidad, optimizando su eficacia y reduciendo el impacto ambiental.

Crea alianzas estratégicas: Colabora con asociaciones agricolas para capacitar a los productores sobre los beneficios de los fertilizantes ecologicos y ampliar la red de clientes interesados en practicas sostenibles.
Consejo clave: Rodéate de un equipo técnico con experiencia en compostaje, sostenibilidad y gestidén agricola para asegurar la viabilidad del proyecto y la excelencia del producto final.

Mensaje motivador: Si buscas innovar en la agricultura con soluciones sostenibles y rentables, este es el momento de liderar el cambio hacia un futuro mas ecolégico y productivo.



