A Junta de Andalucia

Ruta de Turismo
Enoldgico y
Gastronomico en
Andalucia

Descripcidn

Breve

¢, Te gustaria descubrir el patrimonio vinicola de Andalucia? Esta ruta turistica combina catas de vinos locales, visitas guiadas a vifiedos y experiencias gastronomicas
con productos de la zona. La tradicion vinicola emergente ofrece una oportunidad unica para diversificar la oferta turistica y fortalecer la identidad enogastronomica de

la region.

@ Segmentos de
2 Clientes

\

Clientes principales: Turistas nacionales e internacionales interesados en experiencias enogastronémicas y actividades culturales.
Clientes secundarios: Empresas de turismo, operadores especializados en rutas enoldgicas y gastronomicas, y grupos organizados como asociaciones culturales.

Estrategias: Bodegas locales,
restaurantes y asociaciones de
productores en Andalucia.

Comunitarios: Redes de turismo rural y
colectivos locales interesados en la

promocién del turismo enogastronémico.

Tecnoldgicos: Plataformas digitales
para reservas y gestion de rutas.

Financieros: Subvenciones publicas y
programas de apoyo al turismo
sostenible y rural.

Estructura
de Costes

\

E Socios
Clave

?g Actividades
Clave

- Disefio e implementacion de rutas turisticas enogastronémicas,
incluyendo actividades complementarias. - Organizacion de
talleres de cocina, eventos culturales y festivales relacionados
con la tradicion vinicola y gastronomica. - Promocion de la ruta
mediante campafas digitales, colaboraciones con operadores
turisticos y participacion en eventos sectoriales. - Seguimiento y
evaluacion de la experiencia de los visitantes para mejorar
continuamente las ofertas.

Recurso
s Clave

Equipo humano: Guias especializados en enologia, gastronomia
y cultura local, ademas de personal para eventos y logistica.
Infraestructura: Vehiculos para traslados, instalaciones para
catas y talleres, y materiales educativos.

Conocimiento sectorial: Experiencia en disefio de rutas
turisticas y enogastronémicas.

Red de socios: Alianzas con bodegas, restaurantes, productores
locales y asociaciones culturales.

Iniciales: Disefio de las rutas, contratacion de personal especializado y promocion inicial.
Recurrentes: Costos operativos de transporte, salarios del equipo y mantenimiento de infraestructuras.
Variables: Costos asociados a eventos y actividades complementarias, como talleres y festivales.

f(@ Ingresos

\

Q Propuesta
de Valor

Diferenciacion: Ruta que combina
enologia y gastronomia con actividades
interactivas y eventos culturales,
ofreciendo una experiencia educativa,
inmersiva y de alta calidad.

Impacto: Incremento en la actividad
econdmica de las bodegas locales y
negocios de gastronomia, promocion de
la regiébn como destino turistico de calidad
y creacion de empleos en el sector.

Valor aifiadido: Maridajes exclusivos,
talleres de cocina local y recorridos
histéricos que enriquecen la experiencia
del visitante.

Fuente de

|%—>’_| Relaciones
con Clientes
Modelo personalizado: Rutas adaptadas a los intereses y

preferencias de los visitantes, desde experiencias exclusivas hasta
paquetes familiares o grupales.

Asistencia continua: Guias especializados que acompafian a los
visitantes durante la ruta y ofrecen informacion detallada y
personalizada.

Fidelizacién: Programas de descuentos y beneficios para clientes
recurrentes, ademas de acceso prioritario a eventos exclusivos.

@ Canales

Digitales: Pagina web oficial de la ruta, redes sociales y plataformas de
reservas turisticas.

Colaborativos: Alianzas con agencias de viajes, operadores turisticos
y asociaciones de productores locales.

Presenciales: Promocion en ferias de turismo, eventos gastronoémicos
y oficinas de turismo en la region.

- Venta de paquetes turisticos que incluyen catas, talleres y recorridos. - Ingresos por eventos
culturales, festivales enogastrondmicos y actividades complementarias. - Colaboraciones con
bodegas y restaurantes para promocion conjunta. - Subvenciones y programas de apoyo al turismo

rural y gastronémico.

Consejos para
Emprender

Conoce a tus visitantes: Investiga los intereses y expectativas de los turistas interesados en enologia y gastronomia para disefiar experiencias memorables y auténticas.
Crea alianzas estratégicas: Colabora con bodegas, restaurantes y productores locales para enriquecer la oferta y asegurar el éxito de la ruta.

Diversifica tus actividades: Ofrece experiencias complementarias como talleres de cocina, maridajes exclusivos y eventos culturales que afiadan valor a la ruta.

Promueve la sostenibilidad: Resalta como la ruta fomenta el turismo responsable, apoya a los negocios locales y protege las tradiciones de la region.
Mide tu impacto: Evalla la satisfaccion de los visitantes y el impacto economico en las comunidades locales para mejorar continuamente la oferta.
Consejo clave: Rodéate de expertos en enologia, gastronomia y disefio de experiencias turisticas. Su conocimiento sera fundamental para posicionar tu ruta como una referencia en el turismo enogastronémico. jEs tu
momento! Si estas listo para impulsar el turismo de calidad en Andalucia, esta ruta es la herramienta perfecta para marcar la diferencia. jEl futuro del turismo enogastrondmico comienza aqui!




