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Clientes principales: Turistas nacionales e internacionales interesados en personalizar sus experiencias turísticas con un enfoque sostenible.
Clientes secundarios: Operadores turísticos locales, alojamientos ecológicos y negocios de actividades culturales y gastronómicas.

¿Cómo vivir experiencias únicas y sostenibles? Esta aplicación móvil permite a los visitantes crear paquetes turísticos personalizados basados en sus intereses y
preferencias, destacando actividades de bajo impacto ambiental. Ofrece rutas de senderismo, ecoturismo, visitas culturales y gastronómicas, y estancias en
alojamientos ecológicos. Diseñada para toda la región por su riqueza natural y cultural, y su capacidad para ofrecer experiencias innovadoras y sostenibles

Estrategias: Operadores turísticos,
asociaciones de alojamientos y
restaurantes sostenibles en
Andalucía. 

Tecnológicos: Proveedores de
sistemas de reservas y herramientas
de personalización basadas en IA. 

Comunitarios: Negocios locales
interesados en atraer turistas
mediante actividades sostenibles. 

Financieros: Subvenciones públicas
y programas de apoyo a la
digitalización y sostenibilidad en
turismo. 

Equipo humano: Desarrolladores de software, diseñadores
UX/UI y especialistas en turismo sostenible. 
Herramientas tecnológicas: Plataformas de análisis de
preferencias, sistemas de reservas en tiempo real y algoritmos
de personalización. 
Conocimiento sectorial: Profunda experiencia en la oferta
turística de Andalucia y las tendencias de turismo sostenible. 
Red de socios: Alianzas con operadores turísticos, alojamientos
ecológicos y negocios locales. 

-Desarrollo y mantenimiento de la aplicación móvil, integrando
nuevas funcionalidades basadas en tendencias del mercado. 
-Colaboración con proveedores turísticos para diversificar y
actualizar la oferta de experiencias. 
-Promoción de la plataforma mediante campañas digitales y
eventos turísticos. 
-Capacitación de socios locales en el uso y promoción de la
plataforma. 

Diferenciación: Personalización de
experiencias mediante tecnología
avanzada, con opciones de bajo impacto
ambiental y sostenibilidad como eje
central.

Impacto: Aumento en la satisfacción y
permanencia de los turistas,
diversificación de la oferta turística y
promoción de un turismo más sostenible.

Valor añadido: Sistema de
recomendaciones basadas en
preferencias del usuario y reservas en
tiempo real para optimizar la experiencia
del viajero.

Digitales: Aplicación móvil, página web oficial y redes sociales
enfocadas en turismo sostenible y experiencias personalizadas. 
Colaborativos: Alianzas con operadores turísticos, agencias de
viajes y asociaciones locales. 
Presenciales: Promoción en ferias de turismo, oficinas de turismo
locales y eventos culturales. 

Modelo personalizado: Funcionalidades que permiten a los usuarios
diseñar sus itinerarios y recibir recomendaciones específicas.

Asistencia continua: Soporte técnico en tiempo real y actualización
constante de las opciones disponibles en la plataforma.

Fidelización: Programas de membresía con beneficios exclusivos,
descuentos en actividades y estancias, y experiencias premium.

Iniciales: Desarrollo de la plataforma, diseño de infraestructura tecnológica y adquisición de herramientas de
personalización. 
Recurrentes: Mantenimiento técnico, actualizaciones de software y gastos operativos. 
Variables: Costos relacionados con la integración de nuevos servicios y promoción de la plataforma en
eventos turísticos. 

Conoce a tus usuarios: Investiga las preferencias y tendencias de los turistas interesados en experiencias personalizadas y sostenibles. 
Aprovecha las alianzas estratégicas: Trabaja con operadores turísticos locales y negocios de bajo impacto ambiental para diversificar la oferta de la plataforma. 
Promueve la sostenibilidad: Destaca cómo las experiencias ofrecidas contribuyen al turismo responsable y la preservación del entorno. 
Diversifica los ingresos: Integra servicios adicionales como promociones exclusivas, reservas de transporte y actividades premium para ampliar las fuentes de ingreso. 
Fomenta la fidelización: Diseña programas de membresía y recompensas para incentivar el uso recurrente de la plataforma. 
Consejo clave: Rodéate de expertos en tecnología y turismo sostenible. Su conocimiento será esencial para desarrollar una plataforma innovadora que destaque en el mercado turístico. 
¡Es tu momento! Si estás listo para liderar la personalización del turismo en Andalucía, esta plataforma es la herramienta ideal para marcar la diferencia. ¡El futuro del turismo comienza
ahora! 

-Tarifas por reservas de actividades y alojamientos realizadas a través de la plataforma. 
-Suscripciones para usuarios con acceso a funcionalidades premium y contenido exclusivo. 
-Ingresos por asociaciones y colaboraciones con operadores turísticos locales. 
-Publicidad y promociones para negocios relacionados con el turismo sostenible. 


